
 

第第第第 2222回回回回    

営業力営業力営業力営業力アップセミナアップセミナアップセミナアップセミナ－－－－開催開催開催開催    
大阪大阪大阪大阪・・・・広島広島広島広島・・・・名古屋名古屋名古屋名古屋・・・・仙台仙台仙台仙台にてにてにてにて開催開催開催開催    

 

 

 

 

 

 

    

    

    

    

    

    

    

    

    

 

� 氏名 ：                 開催Ｎｏ：   開催地：            

� 住所 ：                                    

� ＴＥＬ：                 携帯：                

� 職業 ：           メールアドレス：                     

�  

《《《《セミナーセミナーセミナーセミナー参加予約参加予約参加予約参加予約》》》》      
＜ 切り取り線 ＞ 

セミナーセミナーセミナーセミナーAgendaAgendaAgendaAgenda 

ごごごご好評好評好評好評によりによりによりにより、、、、活躍活躍活躍活躍されているされているされているされている営業担当者営業担当者営業担当者営業担当者のののの方方方方をををを、、、、営業力営業力営業力営業力アップセミナーアップセミナーアップセミナーアップセミナーにににに、、、、ごごごご招待招待招待招待しますしますしますします。。。。    

今回今回今回今回のののの開催開催開催開催はははは、、、、前回特前回特前回特前回特にににに、、、、ごごごご好評頂好評頂好評頂好評頂いたいたいたいた下記都市下記都市下記都市下記都市にてにてにてにて開催開催開催開催いたしますいたしますいたしますいたします。。。。初初初初めてめてめてめて参加参加参加参加のののの方方方方はもちろんはもちろんはもちろんはもちろん、、、、    

第第第第１１１１回回回回からからからから引続引続引続引続きききき参加参加参加参加のののの方方方方にもにもにもにも役立役立役立役立つつつつ内容内容内容内容ですですですです。。。。参加当日参加当日参加当日参加当日、、、、会場会場会場会場にてにてにてにてアンケートアンケートアンケートアンケートにににに記入頂記入頂記入頂記入頂くだけでくだけでくだけでくだけでＯＫＯＫＯＫＯＫですですですです。。。。    

このこのこのこの機会機会機会機会におにおにおにお気軽気軽気軽気軽にごにごにごにご参加参加参加参加くださいくださいくださいください。。。。    参加者参加者参加者参加者にはにはにはには講師著書講師著書講師著書講師著書のののの〔〔〔〔売売売売るためのるためのるためのるための教科書教科書教科書教科書〕〕〕〕プレゼントプレゼントプレゼントプレゼント        

    

主催主催主催主催    イーエフピーイーエフピーイーエフピーイーエフピー株式会社株式会社株式会社株式会社                                                    協賛協賛協賛協賛    ＡＩＧＡＩＧＡＩＧＡＩＧエジソンエジソンエジソンエジソン生命生命生命生命    
中央区日本橋堀留町中央区日本橋堀留町中央区日本橋堀留町中央区日本橋堀留町1111----7777----7777    MIDMIDMIDMID日本橋堀留町日本橋堀留町日本橋堀留町日本橋堀留町ビルビルビルビル7777階階階階                                営業営業営業営業マンマンマンマン実態調査事務局実態調査事務局実態調査事務局実態調査事務局        

ホームページホームページホームページホームページ    http://m.ehttp://m.ehttp://m.ehttp://m.e----hokenpro.comhokenpro.comhokenpro.comhokenpro.com                                                                                    墨田区太平墨田区太平墨田区太平墨田区太平4444----1111----3333    

        

時間時間時間時間　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　内容内容内容内容　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　講師講師講師講師

19191919：：：：00000000----20202020：：：：20202020　　 　　　『　　 　　　『　　 　　　『　　 　　　『営業力営業力営業力営業力アップアップアップアップ』　　　　　　　　』　　　　　　　　』　　　　　　　　』　　　　　　　　イーエフピーイーエフピーイーエフピーイーエフピー株式会社株式会社株式会社株式会社

　　　　　　　　　　　　（　　　　　　　　　　　　（　　　　　　　　　　　　（　　　　　　　　　　　　（情報提案型営業情報提案型営業情報提案型営業情報提案型営業）　　　　　　　　）　　　　　　　　）　　　　　　　　）　　　　　　　　代表取締役代表取締役代表取締役代表取締役　　　　花田花田花田花田　　　　敬敬敬敬

　　　　　　　　　　　　（　　　　　　　　　　　　（　　　　　　　　　　　　（　　　　　　　　　　　　（セールスプロセスセールスプロセスセールスプロセスセールスプロセス））））

　　　　　　　　　　　　 『　　　　　　　　　　　　 『　　　　　　　　　　　　 『　　　　　　　　　　　　 『質疑応答質疑応答質疑応答質疑応答』』』』

20202020：：：：20202020----20202020：：：：30303030　　　      　　　      　　　      　　　      営業担当者営業担当者営業担当者営業担当者のののの実態調査実態調査実態調査実態調査アンケートアンケートアンケートアンケート記入記入記入記入

開催開催開催開催
NoNoNoNo 開催日時開催日時開催日時開催日時 開催地開催地開催地開催地 会場会場会場会場・・・・連絡先連絡先連絡先連絡先 アクセスアクセスアクセスアクセス・・・・住所住所住所住所

3333月月月月2222日日日日((((火火火火)))) ﾎﾃﾙﾆｭｰｵｰﾀﾆﾎﾃﾙﾆｭｰｵｰﾀﾆﾎﾃﾙﾆｭｰｵｰﾀﾆﾎﾃﾙﾆｭｰｵｰﾀﾆ大阪 大阪 大阪 大阪 BBBB1111F F F F ｶﾄﾚｱｶﾄﾚｱｶﾄﾚｱｶﾄﾚｱ
ＪＲＪＲＪＲＪＲ大阪環状線大阪環状線大阪環状線大阪環状線「「「「大阪城公園駅大阪城公園駅大阪城公園駅大阪城公園駅」」」」下車徒歩下車徒歩下車徒歩下車徒歩３３３３分分分分、「、「、「、「京橋駅京橋駅京橋駅京橋駅」」」」
よりよりよりより徒歩徒歩徒歩徒歩８８８８分分分分、、、、地下鉄地下鉄地下鉄地下鉄「「「「大阪大阪大阪大阪ﾋﾋﾋﾋﾞ゙゙゙ｼｼｼｼﾞ゙゙゙ﾈｽﾊﾈｽﾊﾈｽﾊﾈｽﾊﾟ゚゚゚ｰｸｰｸｰｸｰｸ駅駅駅駅」」」」下車徒歩下車徒歩下車徒歩下車徒歩３３３３分分分分

19191919::::00000000～～～～20202020::::30303030 　　　　TELTELTELTEL　　　　06060606----6941694169416941----1111111111111111 大阪市中央区城見大阪市中央区城見大阪市中央区城見大阪市中央区城見１１１１－－－－４４４４－－－－１１１１

3333月月月月3333日日日日((((水水水水)))) 広島広島広島広島ｸｸｸｸﾞ゙゙゙ﾗﾝﾄﾗﾝﾄﾗﾝﾄﾗﾝﾄﾞ゙゙゙ｲﾝﾃﾘｼｲﾝﾃﾘｼｲﾝﾃﾘｼｲﾝﾃﾘｼﾞ゙゙゙ｪﾝﾄﾎﾃﾙｪﾝﾄﾎﾃﾙｪﾝﾄﾎﾃﾙｪﾝﾄﾎﾃﾙ3333FFFF『『『『光琳光琳光琳光琳』』』』 ＪＲＪＲＪＲＪＲ広島駅南口広島駅南口広島駅南口広島駅南口（（（（地下道地下道地下道地下道８８８８番出口番出口番出口番出口））））よりよりよりより徒歩徒歩徒歩徒歩3333分分分分

19191919::::00000000～～～～20202020::::30303030   TEL  TEL  TEL  TEL　　　　082082082082----263263263263----5111511151115111 広島市南区京橋町広島市南区京橋町広島市南区京橋町広島市南区京橋町１１１１－－－－４４４４

3333月月月月4444日日日日((((木木木木)))) 名古屋市都市産業振興公社名古屋市都市産業振興公社名古屋市都市産業振興公社名古屋市都市産業振興公社ﾌﾌﾌﾌﾟ゚゚゚ﾚｾﾚｾﾚｾﾚｾﾞ゙゙゙ﾝﾃｰｼｮﾝﾙｰﾑﾝﾃｰｼｮﾝﾙｰﾑﾝﾃｰｼｮﾝﾙｰﾑﾝﾃｰｼｮﾝﾙｰﾑ 地下鉄東山線地下鉄東山線地下鉄東山線地下鉄東山線「「「「栄駅栄駅栄駅栄駅」（」（」（」（サカエチカサカエチカサカエチカサカエチカ８８８８番出口番出口番出口番出口））））よりよりよりより徒歩徒歩徒歩徒歩７７７７分分分分

19191919::::00000000～～～～20202020::::30303030 　　　　TELTELTELTEL　　　　052052052052----265265265265----2001200120012001 名古屋市中区栄三丁目名古屋市中区栄三丁目名古屋市中区栄三丁目名古屋市中区栄三丁目18181818番番番番1111号号号号ﾃﾃﾃﾃﾞ゙゙゙ｻｻｻｻﾞ゙゙゙ｲﾝｾﾝﾀｰﾋｲﾝｾﾝﾀｰﾋｲﾝｾﾝﾀｰﾋｲﾝｾﾝﾀｰﾋﾞ゙゙゙ﾙﾙﾙﾙ6666FFFF

3333月月月月5555日日日日((((金金金金)))) 仙台仙台仙台仙台ｶｶｶｶﾞ゙゙゙ｰﾃｰﾃｰﾃｰﾃﾞ゙゙゙ﾝﾊﾝﾊﾝﾊﾝﾊﾟ゚゚゚ﾚｽ ﾚｽ ﾚｽ ﾚｽ 3333階階階階ｺﾝﾍｺﾝﾍｺﾝﾍｺﾝﾍﾞ゙゙゙ﾝｼｮﾝﾙｰﾑﾝｼｮﾝﾙｰﾑﾝｼｮﾝﾙｰﾑﾝｼｮﾝﾙｰﾑ 仙台駅東口仙台駅東口仙台駅東口仙台駅東口よりよりよりより徒歩徒歩徒歩徒歩３３３３分分分分

19191919::::00000000～～～～20202020::::30303030 　　　　TELTELTELTEL　　　　022022022022----299299299299----6211621162116211 仙台市宮城野区榴岡仙台市宮城野区榴岡仙台市宮城野区榴岡仙台市宮城野区榴岡4444丁目丁目丁目丁目1111番番番番5555号号号号

1111

2222

3333

4444 仙台仙台仙台仙台

名古屋名古屋名古屋名古屋

広島広島広島広島

大阪大阪大阪大阪



 

 

 

 

 

 

 

 講師紹介講師紹介講師紹介講師紹介        イーエフピーイーエフピーイーエフピーイーエフピー株式会社株式会社株式会社株式会社    代表取締役代表取締役代表取締役代表取締役 花田 敬（ハナダ タカシ）                                    参加者参加者参加者参加者プレゼントプレゼントプレゼントプレゼント書籍書籍書籍書籍 

 

1960 年 8 月生まれ。大分県出身。東京都中央区在。 

生命保険会社 22 社、損害保険会社 13 社の販売資格

を有していたが、1999 年 12 月、イーエフピー株式会社設

立のため、保険販売資格を返上。現職にあたる。 

スペシャルオリンピックスなどのボランティア活動にも積極的

に参加する。 

花田敬公式ウェブサイト 
http://www.e-hanada.com 

そのそのそのその他他他他のののの書籍紹介書籍紹介書籍紹介書籍紹介    

                                  

 

eFP コンサルティングコンサルティングコンサルティングコンサルティング・・・・セミナーセミナーセミナーセミナー・・・・講演講演講演講演    実績実績実績実績            （（（（詳細詳細詳細詳細はははは、、、、ホームページホームページホームページホームページ    http://http://http://http://mmmm.e.e.e.e----hokenprohokenprohokenprohokenpro.co.co.co.commmm    でででで））））    

〔〔〔〔銀行銀行銀行銀行〕〕〕〕    ＊＊＊＊窓販研修窓販研修窓販研修窓販研修（（（（セールスプロセスセールスプロセスセールスプロセスセールスプロセス、、、、コンサルティングコンサルティングコンサルティングコンサルティング営業営業営業営業、、、、ロープレロープレロープレロープレ、、、、資産家向資産家向資産家向資産家向けなどけなどけなどけなど））））    

〔〔〔〔証券証券証券証券〕〕〕〕    ＊＊＊＊窓販研修窓販研修窓販研修窓販研修（（（（セールスプロセスセールスプロセスセールスプロセスセールスプロセス、、、、コンサルティングコンサルティングコンサルティングコンサルティング営業営業営業営業、、、、ロープレロープレロープレロープレ、、、、資産家向資産家向資産家向資産家向けなどけなどけなどけなど））））    

〔〔〔〔生命保険生命保険生命保険生命保険〕〕〕〕＊＊＊＊セールスプロセスセールスプロセスセールスプロセスセールスプロセス、、、、見込見込見込見込みみみみ客開拓手法客開拓手法客開拓手法客開拓手法、、、、職域販売活動職域販売活動職域販売活動職域販売活動、、、、新商品販売手法新商品販売手法新商品販売手法新商品販売手法、、、、    

                                        代理店向代理店向代理店向代理店向けけけけコンサルコンサルコンサルコンサルティングティングティングティング営業営業営業営業、、、、銀行窓販推進銀行窓販推進銀行窓販推進銀行窓販推進    

                                        セミナーセミナーセミナーセミナー営業手法営業手法営業手法営業手法、、、、リクルートリクルートリクルートリクルート（（（（増店増店増店増店）、）、）、）、進発式記念講演進発式記念講演進発式記念講演進発式記念講演    

                                        優績代理店表彰式記念講演優績代理店表彰式記念講演優績代理店表彰式記念講演優績代理店表彰式記念講演、、、、支部長会支部長会支部長会支部長会    

                                        FPFPFPFP 部隊研修部隊研修部隊研修部隊研修、、、、新人部隊新人研修新人部隊新人研修新人部隊新人研修新人部隊新人研修、、、、次世代端末開発次世代端末開発次世代端末開発次世代端末開発コンサルティングコンサルティングコンサルティングコンサルティング・・・・・・・・・・・・    

〔〔〔〔損害保険損害保険損害保険損害保険〕〕〕〕    ＊＊＊＊セールスプロセスセールスプロセスセールスプロセスセールスプロセス、、、、見込見込見込見込みみみみ客開拓手法客開拓手法客開拓手法客開拓手法、、、、    

                                        代理店向代理店向代理店向代理店向けけけけコンサルティングコンサルティングコンサルティングコンサルティング営業営業営業営業、、、、セミナーセミナーセミナーセミナー営業手法営業手法営業手法営業手法、、、、優績代理店優績代理店優績代理店優績代理店    

                                        表彰式記念講演表彰式記念講演表彰式記念講演表彰式記念講演、、、、生保販売支援担当者研修生保販売支援担当者研修生保販売支援担当者研修生保販売支援担当者研修、、、、クラブクラブクラブクラブ会員研修会員研修会員研修会員研修    

〔〔〔〔共済他共済他共済他共済他〕〕〕〕                                                                〔〔〔〔商工会議商工会議商工会議商工会議所所所所〕〕〕〕            

〔〔〔〔住宅住宅住宅住宅メーカーメーカーメーカーメーカー、、、、マンションマンションマンションマンション販売販売販売販売〕〕〕〕        〔〔〔〔そのそのそのその他協会等他協会等他協会等他協会等〕〕〕〕    


