
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　　　　　　　
　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

生命保険営業成功生命保険営業成功生命保険営業成功生命保険営業成功のためののためののためののためのSTEP
　　　

7/117/117/117/11付付付付けけけけ　　　　AmazonAmazonAmazonAmazonランキングランキングランキングランキング総合総合総合総合2222位位位位！！！！ビジネスビジネスビジネスビジネス・・・・経済経済経済経済・・・・キャリアキャリアキャリアキャリア1111位位位位！！！！投資投資投資投資・・・・金融金融金融金融・・・・会社経営会社経営会社経営会社経営1111位位位位！！！！

STEP1STEP1STEP1STEP1STEP1STEP1STEP1STEP1　　　　　　　　見込見込見込見込みみみみ客大洪水客大洪水客大洪水客大洪水をををを永遠永遠永遠永遠にににに引引引引きききき起起起起こすためのこすためのこすためのこすための法則法則法則法則　【　【　【　【見込見込見込見込みみみみ客大洪水客大洪水客大洪水客大洪水をををを永遠永遠永遠永遠にににに引引引引きききき起起起起こすためのこすためのこすためのこすための法則法則法則法則　【　【　【　【1414141414141414：：：：：：：：0000000000000000～～～～～～～～1515151515151515：：：：：：：：0000000000000000】】】】】】】】

　　　　　　　　　　　　まずはまずはまずはまずは成功成功成功成功のためののためののためののためのSTEPSTEPSTEPSTEPをををを理解理解理解理解してくださいしてくださいしてくださいしてください。。。。どうどうどうどう実践実践実践実践するかまでするかまでするかまでするかまで詳詳詳詳しくおしくおしくおしくお話話話話しますしますしますします。。。。

◎難しい営業のプロセスを簡単にするため、営業プロセスの中に仕組みをいれる！

◎できる営業マンとダメな営業マンの顧客に対するコミュニケーションの違いを理解する！

◎いかに目の前に見込み客を座らせるかのしくみを理解し、実践する！

◎机に眠っている名刺を根こそぎ保険契約にかえる！

◎保険に全く関心のない経営者にウソのように簡単にアポをとる！

◎10人中8人の経営者が簡単に保険証券を見せてくれる営業手法を理解し実践する！

◎税理士、社労士、企業経営者から組みたいと言ってくる！

◎手間を掛けずに保険手数料++++もうひとつのもうひとつのもうひとつのもうひとつの収益収益収益収益をををを発生発生発生発生させるさせるさせるさせる！！！！

7年間で7,000人が実証！たった２つのことをするだけで見込客づくりはしくみ化できます！

STEP2STEP2STEP2STEP2STEP2STEP2STEP2STEP2　　　　　　　　セミナーセミナーセミナーセミナー営業営業営業営業でででで個人個人個人個人・・・・法人根法人根法人根法人根こそぎこそぎこそぎこそぎ保険契約保険契約保険契約保険契約セミナーセミナーセミナーセミナー営業営業営業営業でででで個人個人個人個人・・・・法人根法人根法人根法人根こそぎこそぎこそぎこそぎ保険契約保険契約保険契約保険契約++++++++ααααααααのののの成功事例成功事例成功事例成功事例　　　　のののの成功事例成功事例成功事例成功事例　　　　 【【【【【【【【1515151515151515：：：：：：：：1515151515151515～～～～～～～～1717171717171717：：：：：：：：3030303030303030】】】】】】】】

3年間で84人が実証！保険営業の強みを活かせば保険契約と更にもうひとつの収益源が！

見見見見込客開拓のしくみをつくる上のポイントは、営業営業営業営業としてとしてとしてとして使使使使えるえるえるえる名簿名簿名簿名簿をつくることとをつくることとをつくることとをつくることと、、、、そこにそこにそこにそこに対対対対してしてしてして情報提供型営業情報提供型営業情報提供型営業情報提供型営業をををを仕掛仕掛仕掛仕掛けていくことけていくことけていくことけていくこと、これだけで

す。これが出来れば、名刺交換後の名刺が机の中に入りっぱなし、名刺フォルダーに入りっぱなしがなくなります。将来保険ビジネスの見込客開
拓について楽をする、見込客開拓の課題に取り組む、一番簡単で一番確実な方法です。

【【【【日時日時日時日時】】】】12121212月月月月2222日日日日((((水水水水) 14:00) 14:00) 14:00) 14:00～～～～17:3017:3017:3017:30
【【【【費用費用費用費用】】】】一般一般一般一般5,2505,2505,2505,250円円円円（（（（事前振込事前振込事前振込事前振込））））
※※※※eFPeFPeFPeFP会員会員会員会員4,2004,2004,2004,200円円円円
セミナーセミナーセミナーセミナー終了後懇親会有終了後懇親会有終了後懇親会有終了後懇親会有りりりり（（（（費用別途費用別途費用別途費用別途））））

【会場】アクア博多3F E会議室
地図→http://www.ohi-pm.jp/img/rental/map_aqua2.gif
【【【【対象対象対象対象】】】】主主主主にににに保険保険保険保険ビジネスビジネスビジネスビジネスにににに携携携携わっているわっているわっているわっている方方方方
【【【【特典特典特典特典】】】】実践者実践者実践者実践者ががががセミナーセミナーセミナーセミナーでででで話話話話しているしているしているしている音声音声音声音声CD(CD(CD(CD(定価定価定価定価:3,150:3,150:3,150:3,150円円円円))))もれなくもれなくもれなくもれなくプレゼントプレゼントプレゼントプレゼント！！！！

2222005年弊社社長の花田が保険業界で成功するキッカケとなった保険セミナーのノウハウを体系化し、個人事業主、中小企業経営者の保険

の見込み客開拓を目的としたeFP的セミナー営業手法を確立しました。2009年4月の時点で実に82名の保険ビジネスに携わっている方に実践
して頂いた結果、保険契約保険契約保険契約保険契約だけではなくだけではなくだけではなくだけではなく、、、、代理店代理店代理店代理店のののの収益収益収益収益をををを倍増倍増倍増倍増させるもうひとつのさせるもうひとつのさせるもうひとつのさせるもうひとつのビジネスチャンスビジネスチャンスビジネスチャンスビジネスチャンスがうまれましたがうまれましたがうまれましたがうまれました。。。。彼彼彼彼らはらはらはらはステータスステータスステータスステータスをををを上上上上げながらげながらげながらげながら
保険手数料以外保険手数料以外保険手数料以外保険手数料以外のののの収益収益収益収益もももも得得得得ているのですているのですているのですているのです。。。。今回、この3年間のエッセンスを凝縮し、さらに現在eFP的セミナー営業を実践し、成功を収めてい
る方の中からお1人をゲストにお呼びし、彼らから直接体験談をお話させて頂く機会を設けました。

【【【【セミナーセミナーセミナーセミナー主催主催主催主催】　】　】　】　イーエフピーイーエフピーイーエフピーイーエフピー株式会社株式会社株式会社株式会社
℡0120-558-442
〒103-0012東京都中央区日本橋堀留町1-7-7MID日本橋堀留町ビル7F
http://m.e-hokenpro.com/

□懇親会参加を希望する（実費）　　

お申込みは今すぐＦＡＸ⇒０５０－３５８８－４２６１

(フリガナ)

お名前

会社名

役職名

　TEL　　　　　　　　　　　 　　　　　　　　FAX                                          Eメール

イーエフピーイーエフピーイーエフピーイーエフピー株式会社株式会社株式会社株式会社
代表取締役社長代表取締役社長代表取締役社長代表取締役社長
花田花田花田花田　　　　敬敬敬敬

詳細プロフィールはこちら

アイデンティティーアイデンティティーアイデンティティーアイデンティティー株式会社株式会社株式会社株式会社
代表取締役代表取締役代表取締役代表取締役
今村今村今村今村　　　　嘉孝先生嘉孝先生嘉孝先生嘉孝先生

Part1 Part1 Part1 Part1 Part1 Part1 Part1 Part1 eFPeFPeFPeFPeFPeFPeFPeFP的的的的セミナーセミナーセミナーセミナー営業手法営業手法営業手法営業手法的的的的セミナーセミナーセミナーセミナー営業手法営業手法営業手法営業手法
【【【【【【【【1515151515151515：：：：：：：：1515151515151515～～～～～～～～1616161616161616：：：：：：：：0000000000000000】】】】】】】】

Part2Part2Part2Part2Part2Part2Part2Part2　　　　　　　　先行実践者先行実践者先行実践者先行実践者のののの生生生生のののの声声声声先行実践者先行実践者先行実践者先行実践者のののの生生生生のののの声声声声
【【【【【【【【1616161616161616：：：：：：：：0000000000000000～～～～～～～～1616161616161616：：：：：：：：3030303030303030】】】】】】】】

Part3Part3　　　　　　　　成功事例成功事例成功事例成功事例ととととセミナーセミナーセミナーセミナー営業営業営業営業成功事例成功事例成功事例成功事例ととととセミナーセミナーセミナーセミナー営業営業営業営業

実践実践実践実践のためののためののためののための具体的提案具体的提案具体的提案具体的提案実践実践実践実践のためののためののためののための具体的提案具体的提案具体的提案具体的提案
【【【【【【【【16:3016:3016:3016:3016:3016:3016:3016:30～～～～～～～～17:3017:3017:3017:3017:3017:3017:3017:30】】】】】】】】

http://www.e-hanada.com/

イーエフピーイーエフピーイーエフピーイーエフピー株式会社株式会社株式会社株式会社
マーケティングマーケティングマーケティングマーケティング部部部部　　　　部長部長部長部長
西田西田西田西田　　　　章宏章宏章宏章宏

eFP主催　出版記念特別セミナー 博多開催博多開催博多開催博多開催


