
 

※ご記入いただきました個人情報については、主催者が有益と思われる情報等のご案内のために利用させていただくことがありますが、それ以外に使用することはございません。 

□どうすればお客様の信頼を勝ちとることができるのか？ 
□お客様から自然に依頼してくれる方法はないのか？  
□「潜在客を本当の見込み客にしたい！」がどうすればいいのか？  

 

 

第一部：自分ドメイン×クラウド×モバイルの営業力！ 

～できる営業マンのノウハウを大分析～ 

 

例えば３倍の売上をあげるためにはどうしたらいいのか？週 5件の契約が取れる営業と 0.5件の契約しか取れない営業の差

はどこにあるのか？一つの答えは営業に ITを活用することです。ITの活用は、今では当たり前のように言われています。し

かし、とりあえずホームページを作成したものの、更新できず作りっぱなし…。多くの経営者が同じような状況に陥っていま

す。その一方で確実に売上を伸ばしている事例もあります。ただ ITを導入するだけでは効果はありません。いかに効果的に

営業プロセスに生かすかがポイントです。 

このセミナーでは、プロの目から見た、お客様に信頼され、売り上げをアップさせるための秘けつを伝授します。『売れる

しくみ』を作るのが『社長の仕事』！必聴です。お早めにお申し込みを！ 

～ 実践！ トップセールス＆IT のプロが教える、 

「あなたから買いたい！」と指名され続ける顧客獲得術 ～ 

■ 主な内容 
 ・「自分ドメイン」ならお客様からの信頼度 UP！ 

 ・クラウド＆スマートフォンを活用した、どこでも仕事術 

 ・自然と「見込み客」が集まり、優良顧客・優良取引先が次々育ってドンドン売れる！ 

・事業成長に必要なのは、顧客を獲得し、育てていくしくみである！ 

１．日 時 2010年  １１月１９日（金）１５:００～１７:３０ （開場 1４:３０～） 

２．会 場 東京都港区南青山 1-26-5 ヒルフラッツ 2F アイムパーソナルカレッジ乃木坂教室 

 （地下鉄千代田線乃木坂駅３番出口徒歩２分）  TEL: 03-5410-5464  

 地図 http://im-co.jp/outline/ （ページ最下部のアクセス図をご参照ください）   

３．講 師  第一部 株式会社壱頁 代表取締役社長 常山 あかね先生 

 第二部 株式会社ハッピーメイト 代表取締役 岡野 祐司先生 

４．定 員 20 名（定員になり次第締め切らせていただきます） 

５．受 講 料 5,250 円 （費用は事前振込みとなります。※振込先はメールにてご案内します。） 

６．申込方法 下記に必要事項をご記入の上 FAXにてお申込ください。両講師のお知り合いの方は、その旨お伝えください。 

※セミナー終了後は懇親会を開催致します。費用は別途自費となります。 

フリガナ 

お名前 
会社名 

部署（支社）名・役職 

TEL                       FAX                       E-mail 

お申し込みは、今すぐ、ＦＡＸ：  ０５０－３５８８－４２６１  までお送りください。  

第４００回 東京 

主催 イーエフピー株式会社(eFP) 

中央区日本橋堀留町 1-7-7 

MID日本橋堀留町ビル 7F 

http://www.e-fp.co.jp 

 このような方に特にお勧めします   
顧客を増やしたいと考えている 
・経営者  
・営業管理者 （役職者 ）  
・士業事務所  
・個人事業主 、コンサルタント  
・営業マン  など  

懇 親 会  セミナー終了後、懇親会を予定しています。 

会場：BAR AOYAMA R40  http://www.bar-r40.com/ 

□ 参加する    □ 参加しない 

1967 年東京生まれ。電気メーカー・外資系カード会

社・アリコジャパンを経て、2008 年に㈱ハッピーメイト

（保険代理店）設立。アリコ国内売り上げ５位の実績

を持つトップサンルタントとして 10 年間中小企業向け

保険のコンサルティング・代理業務に携わる。顧客の

立場に立った営業手法に定評があり、今年も売り上

げ自己最高記録を更新中。 

MDRT（世界の生命保険営業職員優績者で構成）

入賞多数。JAIFA（社団法人生命保険ファイナンシャ

ルアドバイザー協会）アリコ会顧問（2010 年度会長）

http://www.happy-mate.co.jp 

 

  

 

 

 

 

中立保険代理店として数多くの経営者や資産家に

対するリスクコンサルティングを行う。また、顧客の立場

に立った営業活動を続ける。アリコジャパンでは、会長

諮問委員会及びＭＶＰ（売上全国６位）などコンテス

ト入賞多数。ＭＤＲＴ入賞多数。（世界中の生命保

険営業職員の優積者で構成）。 

ップコンサルタントとして、１０年間、中小

企業向け生命保険のコンサルティング

業務および代理業務に携わる。 

 

２００８年 アリコジャパンを独立して、

（株）ハッピーメイト設立。代表取締役に

就任。 

講師：常山あかねさま 

1999年より、大手企業のメルマガ・ＷＥＢ制作に

携わる。平成 18 年よこはまビジネスプラングラン

プリ最終審査会にノミネートされ、（株）壱頁設

立。現在は、士業を中心としたＩＴ支援に力を入

れている。「仕事も子供もあきらめない」女性が

生き生きと輝く日本を目指すソーシャルベンチャ

ーの代表として、日経新聞をはじめ、マスコミ掲

載多数。サンケイリビング新聞社ライター・エディタ

ー養成講座「LETS」講師（WEB・メルマガライテ

ィング、SEO講座）  

http://www.page1.ne.jp 

 

 

  

 

 

主催 イーエフピー株式会社 

第二部：「あなたから買いたい！」と指名され続ける  

トップセールスの極意  

講師：岡野祐司さま 

http://im-co.jp/outline/
http://www.e-fp.co.jp/
http://www.bar-r40.com/
http://www.happy-mate.co.jp/
http://www.page1.ne.jp/

