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保険営業成功のための４つの見込み客開拓のしくみ化のポイントと、実際にしくみをつくるための具体案です。

フリガナ

お名前

会 社 名 ・
部署（支社）名・役職

TEL

◆ 日時 2010年12月8日（水）13:30～16:30（開場13:00～）
◆ 会場 東京都千代田区日本橋小伝馬町14-7 アクサ小伝馬町ビル8F セミナールーム
◆ 最寄 東京メトロ日比谷線「小伝馬町」駅
◆ 定員 20名（定員になり次第締め切らせていただきます）

14:45～

【プロフィール】 イーエフピー株式会社 マーケティング部 次長
1977年、神奈川県生まれ。日本生命を経て2003年、実績を買われイーエフピーに入社。セールスプロセスの“セ”の字も
知らなかった日生時代は中小企業を対象に毎日飛び込み営業。（行動力ありました！）2006年、京都支社の立ち上げに伴い、
京都転勤。2007年京都支社の支社長に。2009年、東京異動と伴に本社マーケティング部次長に。売上が上がるデータベースづくり、
情報提供型営業、セミナー営業を駆使し、フルコミの営業マンから１部上場企業まで合わせて300以上のコンサルティングに携わる。

～

～

【プロフィール】 エンディ＆カンパニー 代表取締役
1986年、ソニープルデンシャル生命入社 所長部門社長賞3回、チャンピオン１回、支社長部門社長賞5回獲得。
2000年、ソニー生命執行役員就任。2002年、オリックス生命顧問就任。
2006年、ライフプラザH営業本部長就任、直販部門ゼロから立上げ23ヶ月で日本一の独立系代理店を創る
2009年、エンディ＆カンパニー代表取締役就任。2010年、日本セールスコンサルタント協会代表理事就任

13:30～

主催 イーエフピー株式会社 (eFP) 中央区日本橋堀留町１－７－７ ＭＩＤ日本橋堀留町ﾋﾞﾙ ７Ｆ http://www.e-fp.co.jp
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