
□営業個人の能力だけに頼るしかないのか？                          

□お客様から自然に依頼してくれる方法はないのか？                         主催 イーエフピー株式会社 

□潜在客を本当の見込み客にしたい！がどうすればいいのか？                          

 

 

※ご記入いただきました個人情報については、主催者が有益と思われる情報等のご案内のために利用させていただくことがありますが、それ以外に使用することはございません。 

 

第二部：「これができれば、楽しく経営！～社長業がやめられない～」 

」 

講師 伊藤 一嘉さま 

第一部：「「速効的に顧客を増やす」ﾃﾞｰﾀﾍﾞｰｽ構築と活用」 

 

 

例えば３倍の売上をあげるためにはどうしたらいいのか？週 5 件の契約が取れる営業と 0.5 件の契約しか取れない営業の差はどこにある

のか？一つの答えは営業のプロセス（しくみ）を簡単にすることです。“簡単にする＝インターネットの活用”今では当たり前のように言われてい

ます。しかし、ホームページを作成したが売上はまったく変わらず・・。多くの経営者が同じような状況に陥っています。その一方で確実に売上

を伸ばしている事例もあります。ただインターネットを導入するだけでは効果はありません。いかに営業プロセスに組み込むかがポイントです。 

このセミナーでは、インターネットを使った情報提供型営業により、3倍の売上を上げ、週 5件の契約が取れる組織的営業部隊をつくる秘訣

を伝授します。全国約7,000のコンサルティング実績から言える、『情報提供型営業』で売上げアップ！『売れるしくみ』を作るのが『社長の仕

事』！必聴です。お早めにお申込を！ 

～情報提供型営業で『顧客』から連絡がもらえセールスプロセスで成約率アップ～ 

■ 主な内容 

 ・週 5 件の契約が取れる営業と 0.5 件しか取れない営業ではここが違う！ 

 ・より多くのお客様とコミュニケーションをとるポイントは？ 

 ・自然と「見込み客」が集まり、優良顧客・優良取引先が次々育って 

ドンドン売れる！ 

 ・社長業をつらいものではなくもっと楽しいものにするためには！ 

１．日 時 2011 年  ２月１日（火）１４:００～１７:００ （開場 13:45～） 

２．会 場 コンセーレ 3 階 中会議室 栃木県宇都宮市駒生 1-1-6  

電話 028-624-1417      http://www2.ocn.ne.jp/~concere/ 
３．講 師 第一部  有限会社ヒューマンホールドコーポレーション 『ほけん上手』 代表取締役 堀江 竜也先生 

第二部  株式会社 ＵＩ志援コンサルティング 伊藤 一嘉先生 

４．定 員 20 名（定員になり次第締め切らせていただきます） 

５．受 講 料 5,250 円 （費用は事前振込みとなります。※振込先はメールにてご案内いたします。） 

６．申込方法 下記に必要事項をご記入の上ＦＡＸにてお申込ください。 両講師のお知り合いの方は、その旨お伝えください。 

※セミナー終了後は懇親会を開催致します。費用は別途自費となります。 

フリガナ 

お名前 
会社名 

部署（支社）名・役職 

TEL                       FAX                       E-mail 

お申し込みは、今すぐ、ＦＡＸ： ０５０－３５８８－４２６１ までお送りください。 

第４０７回 宇都宮 

主催 イーエフピー株式会社(eFP) 
 

中央区日本橋堀留町 1-7-7 

MID 日本橋堀留町ビル 7F 

http://www.e-fp.co.jp 

★このような方に特にお勧めします 

顧客を増やしたいと考えている 

・経営者 

・営業管理者（役職者） 

・個人事業主 

・会計事務所 

・営業マン など 

懇 親 会  

セミナー終了後、懇親会を予定しています。 

□ 参加する    □ 参加しない 

1970 年生まれ。栃木県大田原市出身。東北大学工学部

機械工学科を卒業。 

大学卒業と同時に、父の経営する会社に入社するも、遊ん

でばかりの「親のスネカジリ」状態の生活で、28 歳の時に倒

産。その後、会計事務所入所し、それを機に「遊び人間」か

ら「仕事人間」に大きく変わった。税務会計の仕事をしながら

「経営支援」に目覚め、「自分と同じ思いはして欲しくない」と

の願いから、経営コンサルタントを目指し、平成 15 年に中小

企業診断士を取得。 

平成19年に独立し、先輩コンサルタントとともに「㈱ＵＩ志援コ

ンサルティング」を設立した。現在では、「総合経営コンサルタ

ント」として、社長の「志」を達成すべく、熱いハートワークと冷

静なヘッドワークで支援を行っている。セミナー講師は、独立

以降、年間 50 回を超す依頼がある。また、社長業の中から

社長の「楽しさ」と「つらさ」を学びつつ、理想の会社作りに取

り組んでいる。 

 

講師 堀江 竜也さま 

18 歳から現在まで営業一筋。営業の大変さ、楽し

さを味わってきました。「もっと仕事が楽しくならない

か？」常に営業の方は考えていませんか？私は自動

車の営業から保険代理店になり、形あるものから目

に見えない商品の提供者となりました。この形のない

商品（保険）の営業を通して得たノウハウは多くの経

営者の方への「売上アップ」のヒントになると確信して

おります。 

18 歳から 25 歳まで自動車販売に従事。その後興

亜火災代理店（現日本興亜損保）に入社。2008

年・2009年日本興亜損保社長賞受賞。さくら倫理

法人会会長。烏山ロータリークラブ、那須烏山商工

会氏家法人会会員 
。 

 

http://www2.ocn.ne.jp/~concere/
http://www.e-fp.co.jp/

