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FAXでも受付けています。０５０－３５８８－４２６１ 

フリガナ 

お名前 

会 社 名 ・ 
部署（支社）名・役職 

TEL 

主催 イーエフピー株式会社 (eFP) 中央区日本橋堀留町１－７－７ ＭＩＤ日本橋堀留町ﾋﾞﾙ ７Ｆ http://www.e-fp.co.jp 

E-mail 

FAX 

session2 

『見込み客創造のしくみをつくっている 
代理店の具体的行動』 
・ザイオンス効果を活用したリスト化と接触を自動化するしくみ 

・顧客を共有しお互いを紹介するしくみ 

・セミナーを活用して保険契約を獲得するしくみ 

・黙っていても見込み客が湧いてくるしくみ 
講師：イーエフピー株式会社 コンサルタント 

session1 

『保険営業は見込み客の創造だ！』 
・リスト化と情報提供型営業で売れ続けるしくみをつくる 

・だれもが持っている隠れた資産を掘り出し、利益を上げるしくみ  

・保険代理店、安定的経営の秘訣 

 

 
講師：イーエフピー株式会社 コンサルタント 【詳細】  

◆ 日時 ：2011年6月8日（水) 14:00～16:00 

◆ 会場 ：〒541-0044 大阪市中央区伏見町4-4-9 オーエックス淀屋橋ビル3階 katanaオフィスセミナールーム 

◆ 地図 ：http://office.katana.bz/location/osaka/ 

◆ 定員 ：20名 （先着順につき、満席の場合はご容赦下さい） 
◆ 料金 ：5,250円(税込) （eFP会員価格：お問い合わせください) 

第７回 
『顧客』創造セミナー 

http://www.e-fp.co.jp/
http://www.e-fp.co.jp/
http://www.e-fp.co.jp/
http://office.katana.bz/location/osaka/
http://office.katana.bz/location/osaka/

