
無駄が削れる・売り上げが増える 第４４３回 顧客爆大セミナー 
 

話を聞いてもマネができないのでは意味がありません。 
こんな時代でも売れる人（企業）は売れている！無駄を省いて売上げを継続的に伸ばす方法とは 

前向きで成長意欲旺盛な経営者・幹部の方へ 

驚愕の真実！「社会保険料削減の裏技」 「誰でもできる売り上げＵＰ方法」 

「こんにちは、プルデンシャル生 
命で１６年目の工藤です。」 
例えば、３倍の売上をあげるため 
にはどうしたらいいのか？ 
週5件の契約が預かれる営業と、 
1件の契約しか預かれない営業 
の差はどこにあるのか？ 
しかも継続的に！一つの答えは、 
営業のプロセス（しくみ）を簡単に 
することです。 
このセミナーでは、情報提供型営 
業により、3倍の売上を上げられ 
る組織的営業部隊をつくる秘訣を 
伝授します。『売れるしくみ』を作る 
のが『社長の仕事』です！ 

「はじめまして、社労士の橋本 
誠一郎です。」 
「みなさんのウチ、９５％が 人件 

費を払い過ぎているって ご存知 

ですか？」 
今回は「第２の税金、９５％の 
事業所ができる社会保険料 
削減の裏技」としてお話をさせ 
てもらいます。 
工夫次第ではかなりの額を抑え 
られます。注意点もありますので 
この機会に、ポイントを理解して 
いただき、無駄の無い強い会社 
を一緒に創りましょう。 

橋本事務所 
社会保険労務士 橋本誠一郎 

【セミナー主催・お申込先】 

イーエフピー株式会社 
http://m.e-hokenpro.com/ 

セミナーに関するお問合せ、お申込みはｲｰｴﾌﾋﾟｰ株式会社ま
でお願いいたします。講師「工藤先生・橋本先生」のお知り合

いの方は、その旨もお伝え下さい。    

  

【お問い合わせ】 イーエフピー株式会社  東京都千代田区富士見2-2-5 電話03-3514-1975 FAX03-3514-197   担当：佐藤 

 お申し込みは今すぐ → http://m.e-hokenpro.com 

FAXでも受付けています。０５０－３５８８－４２６１ 

(フリガナ) 
 

 お名前 

会社名 
 

役職名 
 
  電話                      FAX                      E-mail 

※ご記入頂きましたお客様の情報については、セミナー等当社が有益と思われる情報等のご案内のために利用させて頂くことがありますが、それ以外に使用することはありません。           

懇親会 
セミナー終了後、１７時３０分から懇親会を予定しております。 

□ 参加する    □ 参加しない 

※費用（４０００円程度を予定）については当日頂戴いたします。 

【日時】2012年４月２０日（金）13:30～17:00 （受付開始13:15） 

【場所】埼玉県さいたま市浦和区東高砂町１１‐１浦和パルコ10Ｆ   浦和コミュニティセンター第五集会室 浦和駅東口徒歩１
分 

         TEL  048-887-6565  地図 http://www.saitama-culture.jp/urawacom/access.html 
【対象】限定20名、企業経営者・幹部、自営、営業に関わる方限定です。先着順で定員になり次第締め切らせて頂きます。 

【費用】5,250円（事前予約制）※受講料は事前振込みとなります。お振込先は受付け完了時にメールにてご案内いたします。  
 
【プログラム】 

第一部 「 誰にでもできるマーケティングとセールスプロセスの理解による売り上げＵＰ方法とは 」 
 プルデンシャル生命保険株式会社 さいたま支社 工藤 誠司 
（プロフィール） 青森県八戸市出身。ＮＴＴ関連企業にてシステムエンジニアとして７年半務め、ヘッドハンティングが多いプ
ルデンシャル生命保険に自ら転職。営業経験もなく、まったくの畑違いに苦戦する。東北人らしさと、ITを営業に絡めた効率
的営業の仕組みをもとに、多くの個人保険を中心に経営者や資産家にも直接丁寧なコンサルティング行う。会計事務所セ
ミナー、ＦＰセミナー、ライフプランセミナー、営業マンセミナーなど多数開催。 
 
第二部 「 驚愕の真実！「第二の税金、９５％の事業所ができる社会保険料削減の裏技 」 
 橋本事務所 社会保険労務士 橋本 誠一郎 
 一般社団法人ボスパートナーズ 代表 
（プロフィール）さいたま市で労働組合に関する相談Ｎｏ.１を誇る。今までに、330社の人事労務の相談を受け、問題解決の
サポートを行ってきている。残業代請求された会社側に立ち、請求をすべて覆し、1銭の支払いもないという非常に珍しい
会社側の完全勝利を収めた実績もある。死を目前にした経験から『カッコイイ大人を増やす！』をビジョンとして掲げている。
経営者のビジョンづくりと従業員へのビジョンの浸透、お金の不安解消をサポートしている。社長の夢の実現、従業員が定
着する会社づくりに力を注いでいる。 

プルデンシャル生命保険（株） 
           工藤誠司 

４月２０日 

さいたま市 
先着２０名 
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