
１．『セミナー営業で顧客が10倍』 
花田 敬  
イーエフピー株式会社 代表取締役  
 
ソニー生命で3年連続九州NO1の後、96年独立、乗り 
合い保険代理店設立に参画。保険会社、保険営業、 
銀行、証券に営業手法をコンサルティングし、最近では 
税理士や住宅会社などにも広げている。 
関東学園大学講師(通年)で教鞭を執る。 
 

２．『税理士と保険営業は最強タッグだ！』 

特別講師 染宮 勝己先生 
「日本一生保営業に詳しい税理士」 
染宮教育総研株式会社 代表取締役 
生保営業マン教育に特化して20 余年にわたり『生保営業最強倶楽 
部』 運営をライフワークとして、税務と保険を絡めた独自の視点と 
発想の生保販売話法やスキームを提供し続けている。 
講演回数2000回超。 
 

    10/31（木）東京 11/19（火）大阪 

          『税理士と保険営業は最強タッグだ！』 
～『セミナー営業で顧客が10倍』出版記念  

                    成功のツボはすべてココにある～！～ 
 『セミナー営業』という言葉がない時代からeFPでは一貫してその有効性をお伝えしてきました。この間400名以上の保険営業マンがセミナー営業手
法を学び日々実践しています。今回は9月末に出版された『セミナー営業で顧客が10倍』（安曇出版）にも登場いただいたすべての方に登場いただき、
本には書ききれなかったココだけの話を東京・大阪で各1日限定で公開していただく機会を設けました。 
 
 染宮先生、たくさんの成功事例を持つ4名のセミナー営業実践者そして花田の計6名が奇跡的に日程を調整して実現したたった1日のみのセミナー
で必ず大きなヒントや答えを見つけることができるでしょう！ 
 

・なぜ保険営業マンと税理士のタイアップは有効か？  ・税理士が持つ保険営業マンに対するアレルギー 
・税理士、保険営業マン双方が持つ勘違い？  ・1回のセミナー実践から広がった大手葬儀社との終活セミナーで富裕層開拓 
・マネーセミナーの集客にあんなに苦労していたのにこんなに簡単でいいの！？  ・士業へのアプローチ成功率100％！ 
・数年分の士業、経営者との面談数がたった数ヶ月で達成、しかもお願いされて   
 
などぜひ生でご確認ください。 
 
※今回のセミナーはセミナー営業手法とは何か？についての講演はありません。それらをご希望の方は『面白いほど「セミナー営業」がわかるWセミナー』へお越しください。 

たった1回のセミナー開催から富裕層コンサルまで展開中 
長谷川 健氏 株式会社長谷川保険（福島市） 

ド素人が1年で8社のコンサル・研修。前年比150％も達成企業も 
加藤 伸之氏 アドバンテージ株式会社 取締役（名古屋市） 

 『セミナー営業で保険契約もがっちり！』 

『葬儀社と提携セミナー依頼も保険契約も止まらない』 

【開催場所・日時】 
 東京 2013年10月31日（木） 13：30～17：00＋懇親会（別費用） 新宿区市谷八幡町8 TKP市ヶ谷ビル 5階 ホール5C 
 大阪 2013年11月19日（火） 13：30～17：00＋懇親会（別費用） 大阪市淀川区西中島3-9-13 NLC新大阪8号館 8階 805D 
 
【対象】 限定80名、保険営業マン限定。先着順で定員になり次第締め切らせていただきます。 
【費用】 懇親会込/一般11,550円 会員9,450円    セミナーのみ/一般7,350円 会員5,250円 
 ※会員とは、eFPパートナーズ、eFP ACTION会員、各プログラム卒業生、コーチング会員または生保営業最強倶楽部会員（要6桁の会員番号） 

【お申込】 要事前申込・振込 WEB/電話/FAXからお申し込み下さい。折り返し詳細をメールでご案内いたします 

 先着順です！お申し込みは今すぐWEBから http://urx.nu/5gEx 
またはセミナー受付専用FAX：０５０－３５８８－４２６１ 

（フリガナ）                  会社名 
 お名前                    役職名 
 携 帯            FAX            E-mail 

・どちらに参加ご希望ですか？ □東京  □大阪 
・懇親会に参加されますか？  □参加  □不参加 
・会員様ですか？         □一般  □会員 （生保営業最強倶楽部会員様は要会員番号：                ） 

【セミナー主催】  イーエフピー株式会社  http://m.e-hokenpro.com 
※セミナーに関するお問合せ、お申込はイーエフピー株式会社までお願い致します。ゲストは変更になる可能性もございます。 
※ご記入頂きましたお客様の情報については、当社が有益と思われる情報等のご案内のために利用させて頂くことがありますが、それ以外に使用することはありません。 

～企業の成長発展は自らの成長発展～ 
原 数幸氏 株式会社ライフサポートVier 取締役（松本市） 

『経営者は社外のNo.2（右腕）を待っている』 

セミナーは情報提供型営業！提携が順調過ぎてコワイくらい 
伊藤 由美子氏 伊藤保険株式会社（豊橋市） 

『発想の転換で集客がこんなに簡単』 

３．セミナー営業を実践者の事例紹介と講師陣とのQ&A 


